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Egitim ve Danismanlik Hizmetleri
Geleneksel diinyamizin degistigi, bilgi ve teknolojinin daha blylk bir Sneme sahip oldugu diinyamizda,
elbette ki ezberler de degisiyor. Klasik is diinyasi ile giinimuz is diinyasi arasinda farkhliklar olustu.
Kullanicilarin bilinglenmesi, teknoloji ile her alanda farkli hizmet ve Urtnlere erisimde sinirlarin
kalkmasi, artik firmalari da bu dogrultuda gelismeye itiyor. Ayni sekilde satis ve pazarlama islemlerinde
de farkli bir sire¢ devam etmekte. Satis ve Pazarlama Egitimi gtincel olabilmek adina ciddi bir Snem
arz ediyor. Artik daha farkli ve 0zel stratejiler izlenmesi gerektigi is diinyasi tarafindan da kabul gortyor.
Bu neden ile glincel olarak alinacak bu egitim, yeni ve teknolojik pazarlama ve satis yontemleri
konusunda da kisilerin bilgilenmesini sagliyor. ideal bir bicimde karsimiza ¢ikan bu 6zel egitimler ile
daha basaril satis stratejileri olusturularak, pazar arastirmalari da yapilabiliyor.
Satis ve Pazarlama Egitimi ile lyi Bir Pazarlamaci Olunur Mu?
Bu egitimler sayesinde var olan yetenekler gelisecek, kisisel olarak daha farkh bir gelisim
gOstereceksiniz. Musterilerin taleplerini ve beklentilerini daha iyi sekilde algilayabilecek, onlar igin dogru
urtin ve hizmet sunabilirsiniz. Basaril bir pazarlamaci olabilmek igin kigisel gelisiminizi geligtirebilir,
zaman yonetimi, maliyet diizenlemeleri diger birgcok konuda basariya ulasabilirsiniz. Sonug olarak Satig
ve Pazarlama Egitimi sayesinde sizler de basarili bir pazarlamaci ve satici olabilirsiniz. Potansiyel
musterilerin belirlenmesi, onlar ile iletisim ve randevularin kurgulanmasi basta olmak tzere, temel
musteri egitimleri guncel sekilde bu egitimler ile sizlere veriliyor. Bu egitim ayni zamanda musteri
sikayetleri, Grtn sorunlari, sevki ve teslimi sirasinda olusacak olan sorunlarinda basaril bir sekilde
¢6zUmlenmesini hedeflemektedir. Bu nedenle bu egitimler, firmaya artilar kazandiracak, memnun
musterileri arttiracak, gelen itiraz ve sikayetleri en uygun sekilde karsilayabilecek diizeye gelmesini
saglayacaktir.
GUnUmuz teknolojilerini aktif sekilde kullanabilme, online teklifler sunabilme, satis islemlerini web
Uzerinden takip etme, dliizenli e postalar gdnderme ve daha farkli islemler igin alanlar agabilmek, en
dogru bigimde sizlere de yardimci olacaktir. Her alanda olusan gelisimler gibi satis ve pazarlama
alaninda da olusan aktif stratejilerin belirlenmesi ve uygulanmasi Satig ve Pazarlama
Egitimi sayesinde uygun bir hale gelecektir. Var olan yetenekler bu egitimler ile daha kullanilabilir
dizeye gelirken, bu isi meslek olarak se¢mek isteyenlerin de daha bilimsel bir davranig bigimi
kazanmasi mumkindur. Zaman iginde elde edilen ve denemeler ile derlenen dogru satis politikalari ve
pazarlama stratejileri, katiimcilara Ust dizeyde aktarilir. Katilimcilar egitimler sonrasinda daha basarili,
aktif ve motive olmus bir dlizeye gelir. Bu neden ile firma sahipleri de personel egitimleri icin bu tip
egitimleri, kurumsal bazda alabilirler. ilgi odagi olan, kendini bu yénde gelistirmek isteyen, kariyerini bu
alanda yapmak isteyen herkes icin bu tarz editimler basarinin kilit noktasini olusturmaktadir.
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